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Obmann Josef Fradler

Liebe Bauerinnen
und Bauern!

Gesundheit und Lebensqualitdt hat flr uns eine neue Be-
deutung bekommen. Der Friihling kommt und wir bereiten
uns auf die anstehenden Arbeiten in Feld und Flur vor. Eine
Jahreszeit, welche uns durch das Erwachen der Natur Auf-
trieb und Zuversicht schenkt. Gerade die Zeit vor Ostern ist
eine Zeit des Innehaltens und der Vorfreude auf die Auf-
erstehung und das ewige Leben. Jedoch wird unsere tagli-
che Arbeit, unsere Freiheit und unsere Lebensqualitdt noch
immer von einer Pandemie beherrscht und wir hoffen mit
positiver Zuversicht, dass wir auch diese Zeit hinter uns
lassen kénnen, um die Zukunft gemeinsam neu gestalten
zu konnen.

Gerade diese Gedanken beschaftigen nicht nur uns Bauern,
sondern auch unsere Partner, unsere Kunden und unsere
Mérkte. Wir sind nicht allein von dieser schwierigen Zeit
betroffen. Denn gerade die selbige Ungewissheit schldgt
sich auf den Markt und vor allem auf unsere Erzeugerprei-
se nieder.

Das Erkennen von neuen Situationen, die Weiterentwick-
lung unserer Art der Produktion, die Blindelung der Men-
gen und das Mitgehen in die qualitatsorientierte Rinder-
produktion hat uns in der jetzigen Zeit gestarkt!

Wenn es uns Bauern gelingt, gemeinsam weiterhin unsere
Zukunft zu unseren Gunsten zu beeinflussen, dann werden
wir erfolgreich sein!

Dazu braucht es Mut und bauerliches Denken, damit wir
die anstehenden Herausforderungen am Markt und in der
Politik, die Verdnderungen in der Tierhaltung und unserer
Produktion annehmen und umsetzen, damit wir die The-
men wie Tiertransport, Tierwohl und Klima zu unseren
Gunsten mitentscheiden kénnen.

Als ARGE Rind sind wir immer den Weg fiir die Bduerinnen
und Bauern vorangegangen. Wenn es uns gelingt, noch
enger, noch starker zusammen zu riicken, dann wird unse-
re Stimme, die Stimme der Bauerinnen und Bauern ent-
scheidend, wenn es um Themen geht, die unsere Art der
Landwirtschaft neu regelt. Nur dann kénnen wir den Weg
in die Zukunft mitgestalten.

Ich wiinsche allen ein frohes Osterfest und gehen wir ge-
meinsam mit Zuversicht in die Zukunft!

Josef Fradler

Eine Einschdtzung der Markte bleibt
schwierig, da sich die Ausgangssituation
aufgrund der Covid-19 MaBnahmen sehr
dynamisch andern kann. Die verordne-
ten Lock-Downs in Osterreich und wei-

ten Teilen Europas, welche besonders die
Gastronomie und den AuBer-Haus-Ver-
zehr betreffen, haben gravierende Aus-
wirkungen auf die Markte. Auf Basis der
derzeitigen Situation und Wissenslage
kann folgender Ausblick gegeben werden.

¥ Jungstiere

Die bisherige Entwicklung auf den Jungstier-
markten - vor allem im vierten Quartal 2020
und im Janner bzw. Februar 2021 - war von ei-
nem etwas hoheren Preisniveau als im Vorjahr
gepragt. Die Ursache hierflr war ein knappes
Angebot und eine sehr gute Absatzlage im Le-
bensmitteleinzelhandel.

Die Prognose flir das erste Halbjahr 2021:
Auf Produktionsseite geht man von einem
Minus von 5-6 9% bei den Stierschlachtungen
aus. Die massiven Uberhinge bei Edelteilen
werden aller Voraussicht nach die Markte im
ersten Halbjahr belasten. Von entscheidender
Bedeutung wird es sein, inwieweit die Gastro-
nomie aufsperren kann und sich dadurch die
Absatzlage verbessert. Grundsatzlich gehen
wir im ersten Halbjahr - speziell in den Mo-
naten April und Mai - von einer schwierigen
Vermarktungssituation aus. Die Preise werden
dementsprechend nachgeben, so auch im
Qualitatsbereich, da hier traditionell die In-
landsnachfrage etwas riicklaufig ist.

A Schlachtkiihe

Gerade die Schlachtkuhmarkte waren im
Jahr 2020 und 2021 stark von der Covid-19
Krise gepragt. In Osterreich werden ca. 60
% des Kuhfleisches exportiert. Aufgrund der
Markteinbriiche im Export gab es gravierende
Auswirkungen auf die Preise. Aus derzeitiger
Sicht diirften sich die Markte im ersten Halb-
jahr 2021 stabilisieren und die Preiskurve
nach oben gehen. Durch bevorstehende Co-
rona Lockerungen in groBen Teilen Europas
wird sich auch im AuBer-Haus-Verzehr der
Konsum etwas verbessern, was ebenfalls
positive Entwicklungen auf die Schlachtkuh-
preise haben sollte. Entscheidend wird auch
sein, inwieweit das Angebot knapp bleibt,
oder ob es wieder ein Uberangebot auf den
Markten geben wird. Nach der Prognose

werden die Schlachtkiihe im ersten Halbjahr
aber knapp bleiben.

A Kalbinnen

Das Aufkommen von Schlachtkalbinnen war
in letzter Zeit etwas riickldufig. Durch den
Wegfall der Gastronomie und des Tourismus,
welcher auch ein Hauptmarkt fiir gute Quali-
taten ist, herrschte ein gewisser Marktdruck.
Auch der Exportmarkt - speziell nach Italien
- ist in der Vergangenheit unter Druck gewe-
sen. Diese Situation sollte sich aber aufgrund
von Offnungsschritten im Tourismus und im
AuBer-Haus-Verzehr wieder etwas stabilisie-
ren. Die Preiskurve sollte im ersten Halbjahr
nach oben gehen. Speziell in Qualitatsfleisch-
programmen des Lebensmitteleinzelhandels
mit fixierten Jahrespreisen werden diese Jah-
respreise auch 2021 halten, da bis dato eine
gute Absatzlage herrscht.

¥ Schlachtkalber

Der Schlachtkdlbermarkt war in letzter Zeit
ebenfalls von einer Berg- und Talfahrt ge-
pragt. Speziell gegen Jahresende 2020
herrschte sehr rege Nachfrage und die Preise
gingen entsprechend nach oben. Da der Kalb-
fleischmarkt traditionell im Méarz/April/Mai
eher unter Druck gerdt, wird es entscheidend
sein, inwieweit Impulse seitens der Gastrono-
mie wiederkommen. Grundsatzlich geht man
aber von einer jahreszeitlich riickldufigen
Nachfrage aus. Die Preise werden etwas unter
Druck geraten. Speziell die Nachfrage nach
heimischen Programmkalbern wird sich im
Jahr 2021 nach oben bewegen, da Regionali-
tat und Programmware in der Gastronomie
starker gefragt sein werden.

2 Nutzkalber, Fresser
und Einsteller

Durch die gute Futtersituation auf den Rin-
derbetrieben ist die Nutzkdlber- und Nutz-
rindervermarktung durch eine ziigige Nach-
frage gepragt. Bei Nutzkdlbern pendelt das
Angebot aufgrund der saisonalen Abkalbun-
gen in den Berggebieten zurlick. Bei Fres-
sern sind stabile Angebotsmengen gegeben,
bei Einstellern wird das Angebot nach den
Frihjahrsmonaten Richtung Sommer erfah-
rungsgemal kleiner werden. Die Preise wer-
den bei Nutzkélbern anziehen, bei Einstellern
im Wesentlichen stabil sein.

(Marktbarometer fiir den BIO-Bereich finden Sie auf Seite 7)
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Geschaftsfiihrer
DI Werner Habermann

In solch herausfordernden Zeiten haben die Erzeu-
gergemeinschaften flr ihre Bauern eine Schliissel-
position: Sowohl in der klassischen Markt- und
Preispolitik als auch zusehends in der Kommunika-
tion und in der Entwicklung und Absicherung von
Qualitdtsprogrammen. Unser Anspruch bleibt es
auch in Zukunft, am Ende des Tages immer das Bes-
te fir unsere Mitgliedsbetriebe herauszuholen. Vie-
le werden sich fragen, was diese Floskel ,das Beste
herauszuholen” bedeutet. Hier einige Beispiele dazu:

Durch die wdchentlichen Preisverhandlungen
wird dsterreichweit eine Richtschnur der Preis-
politik gelegt, die letztendlich fiir alle Betriebe bei
der Abrechnung mit ihren Marktpartnern bindend
ist. Die Erzeugergemeinschaften haben eine grofBe
Verantwortung, um die Situation richtig einzu-
schatzen und die Markte richtig zu steuern.

Bei der Ausrichtung der Qualitatsprogramme ist es
essenziell, die Mengensteuerung und die Preisbil-
dung (z.B. Jahrespreise) fur unsere Betriebe sicher-
zustellen. Glauben Sie mir, auch diese Aufgaben
sind sehr herausfordernd.

Zu unseren wesentlichsten Aufgaben zdhlt das
tagtagliche Geschidft, das oft leicht (bersehen
wird: die Schlacht- und Lebendrinder abzuholen
und zu vermarkten sowie den Warenfluss aufrecht
zu erhalten.

Ich bin davon Uberzeugt, dass es in Zukunft immer
wichtiger sein wird, Teil einer solchen Gemeinschaft
zu sein - es ist ein gutes Geflhl, dabei zu sein und
nicht auBen vor zu stehen. Genau dieses ,\Wir"-Ge-
fiihl und das Selbstbewusstsein, lber eine Erzeuger-
gemeinschaft zu vermarkten, wollen wir zukiinftig
fir unsere Mitgliedsbetriebe noch mehr starken.

Dies gelingt uns einerseits durch Kommunikation in
Richtung unserer Betriebe, andererseits durch be-
wusste Kommunikationsarbeit fir Vermarkter und
Konsumenten. Wir bringen dem dsterreichischen
Konsumenten ganz bewusst die positiven Eigen-
schaften unseres Produktes ndher und berichten
Uber Qualitat, Nachhaltigkeit oder auch die Tatsache,
dass jeder Bauer tagtdglich seine Tiere zu versorgen
hat und, dass es daher wesentlich ist, eine gewisse
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Was leisten Erzeugergemeinschaften
In herausfordernden Zeiten fur ihre

Mitglieder?

Die Jahre 2020 und 2021 sind fiir uns alle eine sehr fordernde Zeit!
Grundsatzliche Werte riicken in den Vordergrund, Prioritaten
verschieben sich, Themen wie z.B. Verlasslichkeit, regionale Kreislaufe,
Sicherheit, Wertschdtzung fiir geleistete und produzierte Lebensmittel
wandern in den Fokus und werden diskutiert.

Welche Herausforderungen stehen
fiir 2021 noch an?

1. Herkunftskennzeichnung

Gerade dieser wesentliche Punkt wurde in den
letzten Jahren sehr gegensatzlich diskutiert.
Einerseits soll jeder Konsument das Recht haben,
die Herkunft seines Fleisches bzw. verarbeiteten
Produktes zu kennen, andererseits wird immer
wieder auf die Grenzen solcher Kennzeich-
nungssysteme, im Speziellen in der Gastrono-
mie, hingewiesen. Wir sind nach wie vor davon
tiberzeugt und fordern vehement von der Politik,
dass wir ein einfaches Kennzeichnungssystem
fur die Gemeinschaftsverpflegung und letzt-
endlich in einem zweiten Schritt auch fir die
Gastronomie und bei verarbeiteten Produkten
brauchen werden. Hier erwarten wir von allen
Beteiligten eine offene und ehrliche Diskussion.

Gerade der Rindfleischbereich mit 55% AufBer-
Haus-Verzehr ist massiv davon abhéngig, ob es
ein klares Kennzeichnungssystem geben wird
oder nicht. Denn wir sind absolut Uberzeugt da-
von, dass der dsterreichische Konsument - wenn
er darauf hingewiesen wird - kein Rindfleisch
aus Brasilien oder Australien auf seinem Teller

haben méchte. Stichwort Klimaschutz!

2. Marktsteuerung

Unsere zentrale Rolle auf den Mérkten wird sein,
diese in den nadchsten Monaten zu stabilisieren.
Durch die Corona-Krise sind wir mit Unsicher-
heit und Unplanbarkeit konfrontiert: Wir wissen
nicht, ob und wann Gastronomie und Hotellerie
aufsperren werden und wann Osterreich wieder

als Tourismusmagnet funktionieren wird.

3. Tierwohl

Das Thema ,Tierwoh!" - ein viel und heil3 dis-
kutiertes Thema der letzten Jahre - wird uns
weiterhin stark beschdftigen. Wir wollen uns
diesem Thema stellen, sind dabei jedoch auch
an unsere Grenzen gestoBen. Wir konnten z.B.

Wir wollen dieses Alleinstellungsmerkmal ent-
sprechend vermarkten und Mehrerlgse fur die
Betriebe ermdglichen, dazu suchen wir noch
Partner.

Gentechnikfreie Fiitterung

Wir haben eine klare Position dazu, dass wir
grundsatzlich bei einer entsprechenden Abgel-
tung und einer klaren Kennzeichnung fiir impor-
tierte Produkte bereit waren, gentechnikfrei zu
flttern. Wir stehen dafiir ein, dass Betriebe nicht
auf den Mehrkosten sitzenbleiben diirfen, son-
dern diese Uber den Markt abgegolten werden
missen. Entsprechende Gespréche stehen an.

Q*“s-Rind und Deminimis

Hier konnte gemeinsam mit den politischen Ent-
scheidungstragern eine Staffelung je nach Be-
triebsgroBe geschaffen werden. Damit gelingt es
uns, Uber die Deminimis-Zahlungen in Kombina-
tion mit Q”“-Rind wesentlich mehr Geld direkt
zu den Betrieben zu bringen. Bitte informieren
Sie sich bei unseren Mitarbeitern dariiber. Diese
Chance sollten viele Betriebe niitzen, um sich ei-
nerseits in der Qualitdt weiterzuentwickeln und
anderseits um eine Abgeltung fir die Teilnahme
zu bekommen.

Geschéatzte Bauerinnen und Bauern, wir wissen alle
nicht, wo in dieser Krisenzeit am Ende des Tages die
Reise hinfiihrt, doch wir versuchen gemeinschaft-
lich mit Innen und unseren Erzeugergemeinschaften
auch lang- und mittelfristig das Beste fiir Sie her-
auszuholen.

Mit dem Slogan ,Gemeinsam stark am Markt" - seit
Uber 20 Jahren unser Leitspruch - ist, glaube ich,
alles gesagt: Wir kdnnen nur gemeinsam am Markt
stark auftreten, das Einzelkdmpfertum ist auf lange
Sicht nicht erfolgreich.

In diesem Sinne hoffen wir weiterhin auf Ihre Unter-
stlitzung und winschen lhnen alles Gute fir die
bevorstehenden Herausforderungen. Bleiben Sie ge-

. ) . . ] . . sund!
Wertschatzung unseren Bauern und den Tieren ent- bei den Jungstieren im AMA-Gutesiegel-Bereich
gegenzubringen. das Tierwohlprogramm bis dato nicht umsetzen. Ihr Geschaftsfiihrer
DI Werner Habermann
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Weiterentwicklung 2021

Das seit Jahren bewahrte Qualitatsverbesserungsprogramm ,Q°“*-Rind" wird
mit 2021 weiterentwickelt und auch finanziell aufgestockt. Die wichtigsten
Programm-Parameter haben wir fiir Sie im folgenden Beitrag zusammengestellt.
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1. Kontinuierliche betriebliche
Leistungssteigerung

Das Ziel des Programms Q°“*-Rind ist, durch Kenn-
zahlen-Auswertungen und Leistungsberichte flr
Betriebe eine kontinuierliche Qualitats- und Leis-
tungsverbesserung in der Rinderhaltung zu er-
maoglichen. Durch konkrete MaBnahmen werden
die biologischen Leistungen und zugleich auch die
Anteile hochwertiger Qualitaten bei der Vermark-
tung gesteigert.

In ganz Osterreich nahmen 2020 rund 2.900 Be-
triebe, welche Gber verschiedene Abwicklungsstel-
len betreut werden, am Programm Q°“-Rind teil.
Ein entsprechender Ausbau bei der Anzahl der Pro-
gramm-Teilnehmer soll erfolgen. Voraussetzungen
fur die Programm-Teilnahme sind:

* AMA-Glitesiegel oder Bio-Betrieb (mit einem
AMA-Gutesiegel-Vertrag)

® Teilnahmevereinbarung mit einer Abwicklungs-
stelle (ARGE Rind)

® AMA-Zusatzvereinbarung

2. Qualitats- und Erlosverbesserung

Jeder teilnehmende Betrieb bekommt zweimal
jahrlich einen Leistungsbericht Uber alle seine ver-
markteten Rinder (Jungstier, Ochse, Kalbin, Jung-
rind, Einsteller, Schlachtkalb) sowie (iber Mutter-
kuh-Kennzahlen. Im Leistungsbericht werden alle
Kennzahlen (Tageszunahmen, Schlachtgewicht,

Handelsklasse usw.) erhoben und gegentiibergestellt
(Vorjahreswerte, Bundesland-Vergleich, Osterreich-
Vergleich). Im Rahmen der Betriebsbesuche durch
einen Qualitatsbeauftragten der jeweiligen Ab-
wicklungsstelle werden die Daten besprochen und
bei Bedarf wird ein MaBnahmenplan mit Verbesse-
rungsvorschldgen ausgearbeitet.

3. Erweiterungen im Bereich
Tiergesundheit und Initiative zur
Kalbfleisch-Produktion

Kernelemente bei Q"*-Rind werden weiterhin die
Auswertungen der Mastleistungen und der erzeug-
ten Qualitaten am Betrieb sein, da dies fir die Wirt-
schaftlichkeit der Produktionszweige wesentlich
ist. Ein neuer und spezieller Fokus bei Qplus-Rind
wird auf die Tiergesundheit gelegt. Durch Integra-
tion von Tiergesundheitsparametern auf Basis von
Schlachtkérperbefunden (SFU-Daten) bei Schlacht-
rindern oder Mutterkuhkennzahlen (z.B. Zwischen-
kalbezeit, ...) soll der Tiergesundheitsstatus fir den
Betrieb im Vergleich zu den anderen teilnehmen-
den Betrieben dargestellt und analysiert werden.
Bei Auffélligkeiten bzw. Abweichungen sollen
MaBnahmen zur Verbesserung der Tiergesundheit
am Betrieb gesetzt werden.

Eine wesentliche Erweiterung bei Q°“-Rind ist
die Implementierung der Kalbfleisch-Produktion.
Ziel dabei ist, die Mast von Kilbern (milchbeton-
te Kilber) bzw. die Produktion von Kalbfleisch in
Osterreich anzukurbeln. Sowohl Betriebe mit Voll-

milchkilbermast (Leichte Kilber, Standardkilber)
wie auch Betriebe des neuen Qualitatsfleisch-Pro-
grammes ,Kalb rosé" werden im Rahmen des Q°s-
Moduls begleitet.

4. Hohere De-minimis
Unterstiitzung - Starkung der
Qualitatsrindfleisch-Erzeugung

Seitens der Landesagrarreferenten und des Land-
wirtschaftsministeriums wurde beschlossen, dass
ab 2021 eine hdhere De-minimis Beihilfe fur teil-
nehmende Q“*-Rind-Betriebe zur Stirkung und
Unterstlitzung des Rind- und Kalbfleischsektors
umgesetzt wird.

Ab 2021 soll es hohere De-minimis Unterstiitzung
fiir teilnehmende Betriebe geben. Durch gestei-
gerte Qualitdten kénnen die Vermarktungserldse
verbessert werden, durch héhere, gestaffelte De-
minimis Zahlungen gelangt zusdtzlich mehr Geld
direkt zu den teilnehmenden Betrieben. Damit wird
auch die Attraktivitdt der Programm-Teilnahme fiir
Mutterkuh-, Rindermast- oder Kdlbermast-Betrie-
be weiter gestarkt.

5. Starkung und Biindelung der
Qualitatsrindfleisch-Erzeugung
Als Abwicklungsstelle ARGE Rind sehen wir, dass

sich durch die QP“-Programm-Teilnahme zahl-
reiche Betriebe in den letzten Jahren bei den
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Neue De-minimis Staffelung bei G*“s RIND Teilnahme

vermarktete Stk. Anzahl De-minimis Beihilfe . P
Rindermast Mutterkiihe je Betrieb und Jahr Tellnahmegebuhr
) . Der Landwirt als Programmteilnehmer zahlt eine
5 bis 20 5is 10 1.000 € jahrliche Teilnahmegebiihr, die sich wie folgt zu-
21 bis 50 11 bis 20 1200 € sammensetzt:
51 bis 80 21 bis 30 1600 € Sockelbetrag je Betrieb 350,- €
] ] + Stiickbeitrag 20,- €
81 bis 120 31 bis 50 2.000 € e o
Alle Beitrage zuziglich 20% Mwst.
iber 120 liber 50 2400 € Die Vorschreibung der Teilnahmegebiihr erfolgt

riickwirkend zu Beginn des folgenden Jahres.

Leistungs- und Qualitdtskennzahlen verbessert haben. Dies ist Fir weitere
besonders wichtig, da rund 75 % unseres Rindfleisches tber
Markenfleisch-Programme vermarktet werden. Dieser Trend
wird sich noch weiter verstarken - die Teilnahme am Q"“-Modul

Informationen zum Forderung Q" Rind

QPus-Rind" steht - \Vorgeschriebene Teilnahmegebihr
(Vorschreibung durch Abwicklungsstelle)

ist ein wichtiges Instrument zur Erreichung der Marktanforde- lhnen das Team lhrer ord dor Qrp o
i itdtsri isch- i . + Forderung der Q°“-Programmteilnahme
rungen im Qualitatsrindfleisch-Bereich. Erzeugergemeinschaft (Auszahlugng et AME\
Durch die neuen, gestaffelten De-minimis Beihilfen erwarten - . |
' erne zur Verfiigung. 100% Nettoteilnah biih
wir, dass kiinftig noch mehr Betriebe an Q* teilnehmen und 9 gung o ot iel ey
von den Programm-Schwerpunkten profitieren. + De-minimis Beihilfe (Staffelung nach
BetriebsgroRe)

0 o= 0 Die Forderauszahlung erfolgt durch die AMA ca.
Vorteile fiir den Landwirt 2ur Jahresmitte.
e Zentrale Auswertung der betrieblichen

Leistungsdaten

Direkte Wege der Unterlagen Uber
EDV-Schnittstellen

Vergleichsweise geringer Zeitaufwand fiir den Be-
trieb (Datenerfassung, Auswertung usw. durch
die Erzeugergemeinschaft)

GRUNLANDPROFIEB

- ertragsbetonte Mischung, sehr gute Silageeignung

- fiir intensive Nutzung (4-5 Schnitte)

* durch die gute Trockenheitstoleranz und Winter-
harte auch fiir trockene und raue Lagen geeignet

Betrieb ist regional einem Qualitatsbeauftragten

(Betreuer) zugeteilt

Betriebsindividueller Leistungsbericht als Basis
zur Leistungsverbesserung (Betriebscheck inbegriffen);
bei Bedarf mit Verbesserungsvorschlagen erganzt

e i) *100 % Ampferfreiheit in der

: : : Saatgutprobe von 100 g.
Finanzieller Vorteil:

® Forderung der Teilnahmegebihr www.saatbau.com
¢ De-minimis Beihilfe: siehe Tabelle

Kiindigung jederzeit mdglich

6. Die ARGE Rind und die Landwirtschafts-
kammern unterstiitzen in der Beratung

Die an ,Q°“-Rind" teilnehmenden Betriebe werden von den Er-
zeugergemeinschaften betreut. Ein Mitarbeiter besucht den Be-
trieb zweimal jahrlich und bespricht mit den Landwirten Fragen
der Produktion bzw. die jéhrliche Auswertung der biologischen
Leistungen sowie die Qualitaten der gelieferten Tiere.

Zusatzlich bietet die Landwirtschaftskammer fir alle Produkti-
onsbereiche in der Rinderhaltung Spezialberatungen an. Ebenso
sind die Arbeitskreise ein wichtiger Bestandteil der Beratungs-
aktivitat. Rinderméaster bzw. Mutterkuhhalter treffen sich mehr- > SAATBAU
mals jahrlich zum Erfahrungsaustausch, zeichnen betriebs- "" Saat gut, Ernte gut.

wirtschaftliche Daten auf und erhalten darauf aufbauend eine

Auswertung ihres Betriebszweiges.
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Welche Kennzahlen mussen erreicht werden?

Die Kennzahlen beziehen sich auf Schlacht-

Zielwerte fii
rinderkategorien (Jungstier, Ochse, Kalbin, \elwerte Tur

) e Zielwerte fiir Mastbetriebe Mutterkuhbetriebe  Zielwerte fiir Kalber
Jungrind, Schlachtkalb) sowie Einsteller und
Mutterkiihe im Jahresdurchschnitt und werden ilch- | Vellmilch-
. . Jungstier | Ochse* Kalbin* ?(I:Ill!rT:elicc:t kalb Kalb rosé
Zielwerten gegenlbergestellt. Standard
Die vorgegebenen Zielwerte basieren auf den "
Marktanforderungen im Qualitatsrindfleisch- mind
; - - ; : Handels- E U, E U E U E UR ) EURO E U RO EURO
bereich unq sollten fur Cf.fIZIente Betriebe die klasse mind. 50% | mind. 30% | mind. 30% | mind. 80% 600/.0 (m) mind. 70% | mind. 70% | mind. 70%
Grundlage in der Produktion und Vermarktung mind.
. 50% (w)
sein.
Fettklasse 2-3 3-4 3-4 2-3 ~ 2,3 2,3 2,3
mind. 80% | mind. 50% | mind. 40% | mind. 80% mind. 30% | mind. 60% | mind. 80%
Tiergesundheitsdaten
370 - 340 - 285 - 90 - 130 -
Schlacht- 50 - 70 ki
L Erhebung der unteren 25% Zwiaccht 445 kg 420 kg 360 kg - - mind 700% 120 kg 190 kg
ungen- sowie der unteren 5% der E mind. 60% | mind. 60% | mind. 60% : mind. 50% | mind. 70%
entziindung .
Betrtiebe
junger junger jlnger
Erhebung der unteren 25% Alter 20 Monate | 30 Monate | 24 Monate | 8- 12 jlinger jlinger jinger 6-8
Leberegel sowie der unteren 5% der mind. mind. mind. Monate 9 Monate | 3 Monate | 4 Monate Monate
Betrtiebe 60 % 60 % 60 %
0, .
entziindung ; Tages- ) 3 ) ) 1000 g (m) i i )
Betrtiebe zunahme mind.
800 g mk. (w)
0
Brustfell- Erhebung der untereg 25% »
tziindun sowie der unteren 5% der Tages- ) . . mind.
entzundung Betrtiebe mind. mind. mind. 550 g (m)
zunahme . - - - -
- . 630 ¢ 430 g 430 g mind.
Parasiten Erhebung der unteren 25% 500 g (w)
in Einzel- sowie der unteren 5% der
organen Betrtiebe Abkalbe- - - - mind. 80% | mind. 80% - - -
quote
Vorzeitige Vorzeitige Schlachtungen:
w betroffenes Tier jlnger als 70% Absetzer- . :
. - - - mind. 70% | mind. 70% - - -
Abgange des Durchschnittsalters quote

Wurzelrisotto und

Zutaten fiir 4 Portionen:

0,8 kg

Beiried vom AMA-
Gutesiegel-Rind

0,4 kg

Erdapfel mehlig

Fleisch auf beiden Seiten kraftig anbraten und dann
im vorgeheiztem Ofen (100°C) auf dem Rost ca. 30
Minuten bis zur Kerntemperatur von 53°C garziehen
lassen. Danach nur noch salzen. In Tranchen schnei-
den und anrichten.

" Je 45tk Karotten Liebstockel kleinschneiden und mit Rapsél und Salz
Erda pfel- ESpuma und gelbe Ruiben zu einem nicht zu feinen Pesto mixen. Zitronenzes-
100g Lauch ten dazugeben und mit 100g zimmerwarmen Butter

2 Sellerieknolle

2 Stk.

Zwiebel wei3

150 g

Risotto (z.B. Arborio
oder Carnaroli)

Vermengen.

Erddpfel weichkochen, zweimal durch die Presse
driicken, mit 70g Butter, Salz, Milch das Puree zu
einer cremigen, dickfllissigen Konsistenz vermengen.
Piree durch ein Sieb passieren und in die Espuma/

1/8 1 WeiBwein oder Most

/ : Sahne-Flasche fiillen (bei Max. 70°C im Wasserbad
11 R|.nderfond warmhalten).

150 ml_Milch Je 2 Karotten, gelbe Riiben und den Sellerie in
170 g Butter kleine 5x5 mm Wiirfel schneiden, die griinen Lauch-
Je 1 Bund Liebstdckel blatter auch kleinschneiden und im Salzwasser biss-
und Schnittlauch fest kochen, in Eiswasser abschrecken, abseihen und
1Stk.  Zitrone beiseitestellen. Die restlichen Karotten und gelben
B0 ml Eineker Jus Riben in ganz feine Streifen schneiden und knusprig

Salz, Pfeffer, Rapsol

frittieren. Die Zwiebel ebenfalls in Streifen schnei-
den, frittieren und mit den frittierten Karotten und



BlO-Rindermarkte

Die generelle Marktsituation bei BIO-Rindern hat sich in letzter Zeit speziell aufgrund
der starken Nachfrage des Lebensmitteleinzelhandels sehr gut entwickelt. Entgegen
der guten Absatztrends waren die Vermarktungszahlen an BIO-Schlachtrindern 2020
etwas rickldufig: Folgen der Trockenperioden 2018/2019, z.T. wieder Bestandsaufsto-
ckung durch gute Futtersituation im Jahr 2020, teilweise aber auch bereits BIO-Aus-
steiger/Betriebsauflosungen aufgrund der bevorstehenden Umsetzung der neuen EU-

Bio-Verordnung (Weidethematik)

7 BlO-Kuhe

Die BIO-Kuh Preiszuschldge sind derzeit auf einem
hohen Niveau. Wir gehen aufgrund der starken
Nachfrage des Lebensmitteleinzelhandels nach BIO-
Faschiertem - sowohl im Inland als auch in Deutsch-
land - davon aus, dass es durchaus maglich ist, dass
die Zuschldage nochmals leicht nach oben gehen. Mit
einem steigenden Kuh-Preis, dirften sich auch die
BIO-Kuh Preise auf einem sehr guten Niveau stabi-
lisieren.

gelben Riben etwas geschnittenen
Schnittlauch vorsichtig vermengen.

Fiir den Risotto, Zwiebel kleinschnei-
den in Butter glasig diinsten, den Risot-
to dazugeben und leicht anbraten. Nach
2-3 Minuten mit WeiBwein und etwas
Fond abléschen. Der Reis sollte mit Fliis-
sigkeit bedeckt sein. Den Risotto kécheln
lassen und regelmaBig umriihren. Den
Fond nach und nach dazugeben. Nach
15 bis 20 Minuten das Gemiise dazuge-
ben und mit 2-3 EL Liebstéckelbutter zu
einem cremigen Risotto vermengen.

Zum Anrichten, Erdépfel-Espuma auf-
spritzen mit Risotto, Fleisch, R6stgemi-
se und etwas Jus anrichten.

Das Fleisch kann auch
bei Niedertemperatur ,Sous vide"
gegart werden.
Statt Rindfleisch wiirde auch
Kalbfleisch perfekt passen.

7 BI0-Ochsen,
BIO-Kalbinnen und
BlO-Jungrinder

Aufgrund der starken BIO-Rindfleisch Nachfra-
ge im Lebensmitteleinzelhandel (speziell auch
in den ,Lockdowns") hat sich die Marktsituation
vor allem auch bei BIO-Ochsen und BIO-Kal-
binnen in letzter Zeit sehr gut entwickelt. Es
werden nach wie vor zusatzliche Betriebe flr
die BIO-Ochsen oder Bio-Kalbinnenmast ge-
sucht. Die Preisentwicklung wird aufgrund des
knappen Angebots und der sehr guten Absatz-
lage leicht nach oben gehen.

Bei Jungrindern ist eine kontinuierlich gute
Nachfrage durch die etablierten Projekte im Le-
bensmitteleinzelhandel gegeben. Hier sind die
meisten Preise aufgrund von Jahresvereinba-
rungen auf einem sehr stabilen, guten Niveau
weitgehend fixiert.
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STARK AN

Im Rahmen der Generalversammlung des Ver-
eins Nachhaltige Tierhaltung Osterreich (NTO) am
10. Februar wurde Josef Fradler, Obmann der
ARGE Rind, auch zum neuen Obmann des NTO ge-
wahlt. Er folgt damit Walter Lederhilger, dem Ob-
mann der VOS (Verband Osterreichischer Schwei-
nebauern), welcher von Janner 2019 bis Februar
2021 das Amt des NTO-Obmanns bekleidete.

Eine Funktionsperiode im NTO endet automatisch
nach 2 Jahren. Als Zusammenschluss der dster-
reichischen Veredelungswirtschaft mochte der
NTO gemeinsam die Interessen der Tierhalterln-
nen aller Sparten vertreten und dies spiegelt sich
auch in der rotierenden Obmannschaft wider.

.Die Herausforderungen fiir die heimische tier-
haltende Landwirtschaft sind groB: Globalisie-
rung, liberalisierte Markte mit niedrigen Produk-
tions- und Umweltstandards, Strukturwandel,
gesellschaftliche  Veranderungen, Landflucht,
coronabedingte Absatzeinbriiche durch den
Wegfall von Gastronomie und Tourismus. Hier ist
mehr denn je wichtig, dass die Nutztierbranche
mit den Dachverbanden der Rinder (ZAR, Arge
Rind), Schweine (VOS), Schafe, Ziegen (OBSZ), Ge-
fliigel (ZAG) und Pferde (ZAP) gebiindelt und ge-
starkt auftritt”, betont der neue Obmann in seiner
Funktion. Der NTO versteht sich als kompetenter
Ansprechpartner fir die Politik sowie als Interes-
senvertreter der bauerlichen Familienbetriebe. Er
ist die Drehscheibe in der Veredelungswirtschaft,
im Zentrum stehen die Informationsvermittiung
mit ISO-zertifizierten Bildungsangeboten sowie
die d&sterreichweite Interessenvertretung der
Nutztierbranche.

SOLAN KALBER
TROCKEN TMR

¢ Trocken TMR in Miisli Form

o Struktur- und Kraftfutter-
komponente kombiniert

« mit Luzerneheu

SOLAN Kraftfutterwerk Schmalwieser GmbH & Co.KG
4672 Bachmanning, Austria, Tel. +43-7735 /70 70-0
www.solan.at , solan@solan.at




Kérntner Fleisch

i
|

N KARNTEN REGION L

Entwicklungen in der
Einstellrindervermarktung

Qualitat setzt sich durch!
Fleischrassekreuzungen als Erfolgsfaktor fur die Zukunft!

In der Einstellrindervermarktung trifft derzeit ein
geringes Angebot auf eine sehr gute Nachfrage.
Dies ergibt sich einerseits aus der laufenden Absto-
ckung des Mutterkuhbestandes sowie andererseits
aus der Zunahme der eigenen Ausmast in den ver-
schiedensten Qualitdtsprogrammen. Vor allem die
Nachfrage an Fleischrassekreuzungen steigt stetig.
In Hinblick auf das stark riickldufige Angebot ist es
umso wichtiger, auf Qualitat in der Einstellrinder-
produktion zu setzen. In den letzten Jahren hat sich
hier jedoch gezeigt, dass der Anteil an exotischen
Kreuzungen immer stérker zunimmt. Bei diesen
Tieren ist die Vermarktung oft sehr schwierig, da
sie von den Mastbetrieben aufgrund der schlechten
Masteigenschaften nicht nachgefragt werden.

Diese Situation erzeugt Unzufriedenheit beim
Mutterkuhbetrieb, da sich dieser einen besseren
Verkaufserlds flr seine Einsteller erhofft. Genau-
so herrscht Unzufriedenheit beim Mastbetrieb, da
dieser diese exotischen Rassen gar nicht kaufen
will. Auch nicht, wenn diese glinstiger angeboten
werden. Hinzukommt, dass diese Tiere aus diesem
Grund oft ldnger als notwendig im Handelsstall der
Erzeugergemeinschaft verbleiben. Schlussendlich
wurde etwas produziert, dass niemand kaufen will
und oft der geringere Verkaufserlds die verschie-
densten Férderungen wieder auffrisst. Grundsatz-
lich geht es in einer erfolgreichen Einstellrinder-
vermarktung darum, etwas zu produzieren, das
nachgefragt wird. Seit jeher sind dies entweder
reines, gutes Fleckvieh oder Kreuzungen von Fleck-
vieh mit Fleischrasse, wie Charolais oder Limousin.

§
A

Diese Tiere verkaufen sich gut, da sie flr die Mast
am besten geeignet sind. Somit sind der Einsteller-
betrieb und der Master zufrieden.

Um hier wieder einen gréBeren Anreiz zu setzen,
gibt es von Seiten der BVG Kérntner Fleisch mitt-
lerweile seit zwei Jahren fiir Mutterkuhbetriebe die
Méglichkeit eines einmaligen Zuschusses fiir den
Kauf eines Zuchtstieres mit Abstammungsnach-
weis. Diesen gibt es fir Mitgliedsbetriebe der BVG,
welche Einstellrinder Uber die BVG vermarkten.
Bezuschusst werden Stiere der Rasse Charolais, Li-
mousin und Blonde d'Aquetaine. Ziel ist es, den An-
teil an Fleischrassekreuzungen sowie die Qualitdt
der Einstellrinder wieder zu steigern. Bei Interesse
wenden Sie sich bitte direkt an Ihren Betreuer.



Fresser-Produzenten
gesucht!

e Kilberservice
® Absatz- und Preisgarantie

® Fixpreise je Tageszunahme

Anforderungen Betrieb:
® Entwdhnung und Umstellung der Kélber

e Aufmast bis zu einem Gewicht von
ca. 200 kg lebend

® Erfahrung in der Kalberaufzucht

Anfragen bitte im Biiro der BVG Karntner
Fleisch bei Herrn Ing. Passler.
Tel.: 04212/55-919

Mastbetriebe fiir
Rosé Kilber gesucht!

o Kilberservice (Milchrassekalber)

e Jahresfixpreis fiir Schlachtkalber

Anforderungen Master:
® Grundvoraussetzung eigene Maissilage

® Mast erfolgt zu den definierten
Kriterien bis zu einem Schlachtgewicht
von ca. 160 kg

® Voranmeldung zur Absatzplanung

Anfragen bitte im Biiro der
BVG Karntner Fleisch bei Herrn Pippan
oder Herrn Weiss. Tel.: 04212/55-919
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Kalberiibernahmen
wochentlich
Montag ab 7.00 Uhr

® Zuschldge flr Fleischrassekreuzungen
® Transportvergiitung

i

Einstelleriibernahmen
wochentlich

Jeweils Mittwoch

und Donnerstag von
07.00 - 12.00 Uhr

® Zuschlédge fir Fleischrassekreuzungen
® Transportverglitung
* keine Wartezeiten bei der Ubernahme

Achtung Q"s-Rind neu!

Teilnahme ab sofort Gber Karntner Fleisch mdglich!

Wie bereits im Artikel ,QP neu" auf Seite 4 im
Detail erldutert, ist ab sofort eine Teilnahme
am Q-Plus-Rind fiir die nachsten Jahre wieder
madglich. Anbei nochmals die wichtigsten Fak-
ten zusammengefasst:

Teilnahme als:
® Rindermastbetrieb
e Kalbermastbetrieb
® Mutterkuhbetrieb

Teilnahmevoraussetzung:

o AMA-Gltesiegel-Erzeugervertrag
+ Zusatzmodul Q”"“s-Rind

oder

® Bio-Betrieb

® mehr als 5 Mutterkiihe bzw.
5 vermarktete Mastrinder/Jahr

Vorteile:

® halbjahrlicher Leistungsbericht inkl.
Betriebsvergleich

® Forderung der Teilnahmegeblhr

® Neu: Aufstockung der Deminimis-Mittel
von mind. € 1.000,- bis max. € 2.400,-
(bisher € 500,-)
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Interessierte Betriebe kdnnen sich
direkt beim Betreuer oder im Biiro der
BVG Karntner Fleisch melden.
Tel.:04212/55-919




Wirtschaftdi]nger Im Gri]nlan _
wertvolle Nahrstoffe richtig
einsetzen

Wirtschaftsgriinland bendtigt je nach Standortverhaltnissen und Intensitat der
Bewirtschaftung unterschiedliche Mengen an Nahrstoffen. Tatsache ist, dass die
Anforderungen an das Griinland im Laufe der Zeit stetig gestiegen sind.

Der Zeitpunkt des ersten Schnittes hat sich nach
vorne verlagert, die Schnitthaufigkeit hat sich vie-
lerorts erhoht und die Maschinen, mit denen die
Flachen bewirtschaftet werden, sind aufgrund von
wirtschaftlichen Anforderungen um ein Vielfaches
schwerer geworden. Der Klimawandel verscharft
die Situation durch eine immer ldnger werdende
Vegetationsperiode in Kombination mit steigenden
Temperaturen und abnehmenden Niederschldgen.
Oftmals stellt sich jedoch die Frage, ob auch die
Versorgung des Griinlandes mit Nahrstoffen in
gleichem MaB Schritt gehalten hat. Denn auch fir
die Graser am Griinland gilt: wer Héchstleistungen
erbringen soll, muss auch entsprechend erndhrt
werden.

Griinland nutzungsangepasst und
effizient mit Nahrstoffen versorgen

Eine nutzungs- und standortangepasste Versor-
gung der Flachen ist Grundvoraussetzung fiir hohe
Leistungen in Hinblick auf Ertrag und Qualitdt des
Grundfutters und letztendlich auch fir die Leis-
tung der Tiere im Stall. Nutzungs- und standort-
angepasst bedeutet, dass die Menge an Nahrstof-
fen die durch die Nutzung entzogen wird, in Form
von Diinger auch wieder auf die Flache riickgeflihrt
wird. Dabei missen auch Faktoren wie Bestands-
zusammensetzung, Boden und Lage der Flachen
beriicksichtigt werden.

Der am Betrieb vorhandene Wirtschaftsdiinger ist
ein wesentlicher Bestandteil dieser Versorgung und
soll moglichst effizient und im Kreislauf eingesetzt
werden. Es handelt sich dabei um wertvolle Mehr-
nahrstoffdlinger, bei deren richtigem Einsatz die
Hauptnahrstoffe sowie Spurenelemente und auch
organische Masse auf die Griinlandflachen riick-
gefiihrt werden.

Insbesondere Stickstoff ist wichtig fur die Rege-
neration der Futtergréser, die Entwicklung einer
ausreichenden Konkurrenzkraft gegeniber un-
erwlinschten Arten sowie die Bestockung der Fut-
terpflanzen. Ziel muss jedenfalls sein, rund 45 bis
50 kg Stickstoff je Schnitt zu den Wurzeln der Fut-
tergradser zu bringen.

Und darum geht es beim Einsatz von Wirtschafts-
diingern: um ihre Wirkung voll ausspielen zu kén-

Organische Masse auf Gemeiner Rispe.

Foto: Peter Friihwirth

Mag. Michael Fritscher,
LKOO Pflanzenbau

nen, missen sie an den richtigen Ort gelangen. In
Bestdnden, in denen es zwischen den Futtergrdsern
keinen offenen Boden gibt, der die Wirtschafts-
dinger aufnehmen kann, kdnnen die enthaltenen
Nahrstoffe nicht verninftig verwertet werden.
GroBe Teile gehen durch Abgasung verloren und
die organische Masse wird im schlimmsten Fall
beim nachsten Schnitt wieder mit in den Silo ge-
fahren und verursacht dort Folgeprobleme. Oftmals
istin solchen Fallen die Gemeine Rispe ein Problem.
Dann erhélt die Gemeine Rispe zwar ausreichend
Nahrstoffe, die Futtergrdser aber hungern.

Wirkungsweise unterschiedlicher
Wirtschaftsdiinger

Je nach Wirtschaftsdlingerart kommt der vorhan-
dene Stickstoff unterschiedlich zur Wirkung. In der
Rindergdille ist der Stickstoff jeweils zu rund 50 %
als schnellwirksamer Ammoniumstickstoff und or-
ganisch gebundener Stickstoff vorhanden.

Stickstoff- kurz lang
wirksamkeit

Stickstoff- schnell langsam
verfligbarkeit

N-Wirkung unterschiedlicher Wirtschaftsdiinger




Erfolgt die Stickstoffversorgung der Bestédnde Gber
einen langeren Zeitraum nicht in nutzungsange-
passter Form, so sinken die Rohproteingehalte im
Futter. Das wiederum flhrt zu einer verminderten
Futteraufnahme, die sich auf die Milch- bezie-
hungsweise Fleischleistung aus dem Grundfutter
auswirkt. Neben einer an die Nutzung angepassten
Versorgung mit Nahrstoffen sollten auch Parame-
ter wie pH-Wert und Phosphorgehalt im Auge be-
halten werden. RegelmaBige Bodenuntersuchun-
gen geben Aufschluss darlber und kénnen helfen,
mdgliche Defizite zielgerichtet auszugleichen. Eine
regelmdBige Erhaltungskalkung im Abstand von
vier bis sechs Jahren zum Ausgleich der Kalkent-
zlige sollte ebenfalls standardméBig in den Bewirt-
schaftungsablauf integriert werden.

Diingung mit Stallmist im Herbst

Auf Flachen, die fur die Silagebereitung genutzt
werden, ist der ideale Zeitpunkt fir die Aus-
bringung von Mist der Herbst. Stallmist besitzt ei-
nen hohen Anteil an organischer Masse und wirkt
sich damit positiv auf das Bodenleben und die Bo-
denstruktur aus. Im Herbst findet damit - bei noch
aktiver Vegetation - eine ideale Verwertung der
leicht verfligbaren Nahrstoffe statt. Zu beachten ist
dabei, dass die Grasnarbe nicht ganzlich durch den
Mist abgedeckt wird, um ein Ersticken der Graser
zu vermeiden.

Erste Arbeiten im Friihjahr und
Ausbringung

Hat der Maulwurf viele Erdhiigel aufgeworfen oder
sind die Bestdnde sehr verfilzt, sollten die Flachen
im Frihjahr abgeschleppt oder gestriegelt werden.
Nutzen und Schaden liegen bei dieser MaBnahme
allerdings knapp beisammen! Daher mit entspre-
chender Vorsicht an die Sache herangehen und die
Geréte nicht zu aggressiv einsetzen.

Grundsatzlich ist festzuhalten, dass bei allen Din-
gemaBnahmen die geltenden rechtlichen Vorgaben
einzuhalten sind! Bei der Ausbringung von Giille im

Friihjahr ist unbedingt auf eine entsprechende Be-
fahrbarkeit des Bodens zu achten. Verdichtungen
wirken sich nachhaltig negativ auf die Griinland-
bestande aus und sind nur schwierig zu beheben.
Eine aktive Vegetation ist Voraussetzung fir eine
gute Nahrstoffumsetzung. Das heiBt, sobald die
Grasnarbe griin wird, die Flachen abgetrocknet und
befahrbar sind, kann die Giille ausgebracht werden.
Eine Verdiinnung von zumindest 1:1, noch besser
ware 1:1,5, verbessert die FlieBfahigkeit, vermin-
dert die Verluste und ermdglicht bei einem ent-
sprechenden Pflanzenbestand eine ideale Verwer-
tung der Gille. Ist eine Wasserzugabe im Frihjahr
nicht mdglich, kann auch die diinnflussigere Giille
unterhalb der Schwimmdecke entnommen werden.
In diesem Fall ist auf ein Aufriihren zu verzichten.
Zusatzlich verlustmindernd wirkt eine Ausbringung
bei moderaten Temperaturen und Windstille. Ein

Bodennahe Ausbringung
mit zu dickflissiger Giille.

Foto: Peter Friihwirth
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Im Vergleich ein Bestand, der mit
verdinnter Giille versorgt wurde.

Foto: Peter Friihwirth

weiterer Effekt einer groBzligigen Verdiinnung ist
die geringere Futterverschmutzung. Einen weiteren
Beitrag dazu kann auch die Technik der bodennahen
Ausbringung von Wirtschaftsdiingern leisten. Wo
die Anwendung aufgrund der Geldndegegebenhei-
ten maglich ist, kénnen mittels Schleppschlauch,
Schleppschuh oder Giilleinjektor die Nahrstoffe
direkt auf bzw. in den Boden gebracht werden. Um
die Vorteile dieser Technik voll ausschépfen zu kdn-
nen, ist aber ausreichend verdiinnte Giille sowie ein
entsprechender Pflanzenbestand ohne Gemeine
Rispe und Arten die verhindern, dass die Gille auf
den Boden gelangt, Grundvoraussetzung.

Wirtschaftsdiinger als wertvolle
Ressource

Wirtschaftsdiinger ist flr tierhaltende Betriebe ein
wesentlicher Baustein fir die Nahrstoffversorgung
der bewirtschafteten Flachen. Auch wenn es in der
Praxis natlrlich nicht immer zu 100 % mdglich
ist, sollte sowohl aus 6kologischer wie auch aus
6konomischer Sicht ein mdglichst geschlossener
Kreislauf angestrebt werden. Gute Leistungen im
Stall beginnen bereits auf der Wiese. Fiir den Erhalt
eines hochwertigen Pflanzenbestandes und damit
auch einer guten Grundfutterqualitat ist eine nut-
zungsangepasste Nahrstoffversorgung des Griin-
landes unerldsslich. Der Klimawandel und die damit
einhergehenden Verdnderungen werden diese Tat-
sache in Zukunft weiter in den Vordergrund riicken.

PANSENPUFFER PLUS

Erganzungsfutter fiir Rinder, minimiert das Azidoserisiko
e Innovative und einzigartige 3-Phasen-Wirkung

e Fordert die Faserverdauung durch den Zusatz von Lebendhefe

e Deutlich hohere Neutralisationskapazitat als herkommliche

Puffersubstanzen

« Gentechnik-frei erzeugt gemaf Codex-Richtlinie ..Gentechnikfreie Produktion”

*Geeignet fir den Bio-Landbau gemaf VO (EG) 834/2007 idgF und 889/2008 idgF.

www.garant.co.at

Garant
Pansenpuffer Plus

GARANT

QUALITATSFUTTER




Die Analyse der Daten zur Kopf-Farbe beim Fleckvieh zeigt,
dass es auch bei Reinzucht-Tieren rote Képfe gibt und keine
relevanten Unterschiede in der Mast- und Schlachtleistung
festzustellen sind.

Roter Kopf — na und?

Gangige Beschreibungen der Rasse Fleckvieh gehen
von einem weiBen Kopf als Rassemerkmal aus.

In der Praxis trifft das aber bekanntlich nicht zur
Ganze zu - viele Fleckviehtiere haben Augenflecken
bis hin zu einem roten Kopf mit mehr oder weniger
stark ausgepragter Blesse. Haufig wird ein roter
Kopf als Hinweis auf eine Einkreuzung mit Red Hol-
stein interpretiert und eine entsprechend schlechte-
re Fleischleistung unterstellt. Die Frage ist, lasst sich
diese Annahme durch Fakten untermauern?
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Dr. Christian Furst,
ZuchtData, Wien

Nur 4 Prozent rote Kdopfe

Im Rahmen der linearen Exterieur-Beschreibung
von Erstlingskiihen wird seit mehreren Jahren auch
die Farbe des Kopfes erfasst. Es werden dabei die
Auspragungen ,weiBer Kopf", ,einseitiger bzw.
beidseitiger Augenfleck” und ,roter Kopf" erfasst
(www.fleckscore.com). Im Zuge der landerGbergrei-
fenden (DE+AT+CZ) Exterieur-Zuchtwertschitzung
werden auch die Haufigkeiten der einzelnen Farb-
auspragungen der beschriebenen Tdchter eines
Stieres ermittelt und letztlich in der ZAR/ZuchtDa-
ta-Zuchtwert-Datenbank (www.zar.at/zwdb/) ver-
offentlicht.

Diese Daten aus der Exterieur-Beschreibung von
Kiihen stehen fiir diverse Auswertungen zur Ver-
fligung. In Abbildung 1 ist die Entwicklung des
Anteils der verschiedenen Kopffarbungen der
Nachzuchtgruppen der Fleckvieh-Stiere seit 2000
dargestellt. Insgesamt liegt der Anteil an weiBen
Képfen in der Fleckvieh-Population bei knapp unter
2 Drittel. Der Anteil an roten Képfen ist in den drei
Zuchtwertschatz-Lindern Deutschland, Osterreich,
Tschechien im Schnitt geringfligig auf 3,0% ge-
stiegen. In Osterreich wurde im Jahr 2020 bei 4,1%
aller beschriebenen Fleckvieh-Kiihe ein roter Kopf
erfasst. Dieser Anteil war in den letzten Jahren
weitgehend konstant.
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Abb. 1: Entwicklung des Anteils der Kopffdrbungen der Téchter der Fleckvieh-Stiere
nach Geburtsjahr der Stiere (Deutschland+Osterreich+Tschechien).

Keine Unterschiede bei den Kiihen

Aufgrund der in Osterreich erhobenen Farbaus-
pragungen von Erstlingskiihen kdnnen Zusam-
menhdnge der Kopf-Farbe zu Exterieurmerkmalen
und Schlachtleistungen ausgewertet werden. In
Tabelle 1 ist dieser Zusammenhang dargestellt. Bei
den Exterieurmerkmalen zeigen sich keine nen-
nenswerten Unterschiede zwischen den verschie-
denen Farbauspragungen. Kihe mit rotem Kopf
zeigen eine minimale Tendenz zu mehr Rahmen
und vernachldssigbar schwacherer Bemuskelung.
Bei den Schlachtdaten lassen sich ebenfalls keine
relevanten Unterschiede feststellen. Einzig der An-
teil an Handelsklassen E und U ist bei den rot-kop-
figen Kihen geringfligig niedriger, was allerdings
bei der durchschnittlichen Handelsklasse nicht
sichtbar ist und aufgrund der relativ geringen An-
zahl ohnehin nicht Gberbewertet werden sollte.

Die Nachkommen von VULCANO zeigten sich z.B.
tberdurchschnittlich in Bemuskelung, Ausschlach-
tung und Handelsklasse. Bild: KeLeKi




Tabelle 1: Zusammenhang zwischen der Kopf-Farbe und Exterieurmerkmalen
bzw. Schlachtergebnissen von Fleckvieh-Erstlingskiihen.

Farbe Kopf
weil3 einseitiger | beidseitiger roter
Augenfleck | Augenfleck Kopf
Exterieur’ Anzahl 92.477 23.691 32.483 5.937
Rahmen 80,5 80,4 80,4 80,7
Bemuskelung 80,0 80,0 80,0 79,6
Fundament 81,1 81,1 81,2 81,0
Euter 81,4 81,5 81,7 81,8
Kreuzhohe (cm) 1442 1441 1441 144,5
Schlachtdaten? Anzahl 5.171 1.369 1.820 240
Lebendgewicht (kg) 675 683 683 679
Totgewicht (kg) 346 347 348 347
EUROP 2,85 2,83 2,86 2,83
E+U (%) 18,7 19,4 193 16,7
AUS (0%) 51,0 511 51,2 51,0

') Exterieur: Skala von 68 bis 93, je hoher desto
mehr Rahmen/mehr Bemuskelung/besseres
Fundament/besseres Euter

2) EUROP=Handelsklasse (E=5, ... P=1),
E+U=Anteil Handelsklasse E+U,
AUS=Ausschlachtung (Tot-/Lebendgewicht)

Tabelle 2: Durchschnittliche Zuchtwerte und Schlachtleistungen der Jungstiere
nach Anteil der Nachkommen mit rotem Kopf.

Anteil Nachkommen mit rotem Kopf

0% 0,1-2,5% | 2,6-5% |5,1-7,5% | 7,6-10% | >10%

Anzahl 1085 742 358 188 126 153

Zucht- FW 100,0 100.3 99,9 100,7 101,4 101,7
werte' NTZ 98,4 99,7 99,4 99,0 100,7 100,8
AUS 100,3 100,1 99,5 101,3 101,5 101,8

HKL 100,6 100,8 100,7 100,7 100,9 101,1

Schlacht- | TGZ (g) 1207 1213 1206 1208 1219 1217
daten? NTZ (g) 689 694 691 692 698 700
EUROP 3,58 3,59 3,59 3,59 3,59 3,59

E+U (%) 58,9 59,6 59,3 59,9 60,4 60,4

AUS (%) 57,0 57,1 57,0 57,1 572 572

') FW=Fleischwert, NTZ=Nettozunahme (Totge-
wicht/Alter) AUS=Ausschlachtung (Tot-/Lebend-

gewicht), HKL=EUROP-

Handelsklasse

RINDAMAST.

?) TGZ=T4gliche Zunahmen (Lebendgewicht/Alter),
NTZ=Nettozunahme (Totgewicht/Alter), EU-
ROP=Handelsklasse (E=5, ... P=1),

E+U=Anteil Handelsklasse E+U,
AUS=Ausschlachtung (Tot-/Lebendgewicht)

Rentabel und leistungsstark.

fiir lhren Erfolg im Stall.

-
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" SCHAUMANN

ERFOLG IM STALL

Das ausgefeilte Mineral- und Wirkstofferganzungsprogramm
unterstiitzt die Umsetzung der Nahrstoffe des Futters in hohen
Fleischansatz. Die Entwicklung innovativer Produkte ist
integraler Bestandteil des SCHAUMANN-Konzepts
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Vorteile fiir den roten Kopf?

Wie bereits beschrieben, liegen nur fiir Kiihe Auf-
zeichnungen beziglich ihrer Farbe vor. Man kann
allerdings davon ausgehen, dass der Anteil an
roten Képfen bei den méannlichen Nachkommen
eines Stieres ungefahr gleich sein wird wie bei sei-
nen Téchtern. Daher sind auch Auswertungen im
Zusammenhang zwischen dem Anteil roter Kdpfe
und der Schlachtleistung von Stieren durchaus zu-
lassig und aussagekraftig. In Tabelle 2 ist der Zu-
sammenhang zwischen dem Anteil der Nachkom-
men mit einem roten Kopf und den Zuchtwerten
der Stiere bzw. den Schlachtleistungen ihrer S6hne
dargestellt. Aus der Aufstellung der Durchschnitts-
werte kann man erkennen, dass es keine relevan-
ten Unterschiede in den Fleisch-Zuchtwerten gibt,
eventuell sogar mit einer leichten Tendenz zuguns-
ten der Stiere, die mehr rote Kopfe vererben. Die-
ser vernachldssigbare Unterschied in den Zucht-
werten zeigt sich auch in den zugrunde liegenden
Schlachtdaten der Kategorie Jungstiere. Ein héherer
Anteil roter Kdpfe fiihrt nach den objektiven Daten
von Osterreichischen Schlachthdfen im Schnitt kei-
nesfalls zu schlechteren Schlachtergebnissen, eher
sogar zu geringfligig besseren.

Fazit: Farbe ist egal!

Die Analyse der vorliegenden Daten zur Kopf-
Farbe beim Fleckvieh zeigt, dass es auch bei
Reinzucht-Tieren rote Képfe gibt und dies-
bezliglich keinerlei relevante Unterschiede
in den Mast- und Schlachtleistungskriterien
festzustellen sind. Die aus der Praxis bekann-
ten deutlichen Preisabschldge fir Fleckvieh-
Mastkalber mit rotem Kopf sind daher keines-
falls gerechtfertigt. In der Zucht darf die Farbe
ohnehin keine Rolle spielen!

Mehr vom SCHAUMANN-Fachberater oder

auf www.schaumann.at
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Erfolgreiche AMA-GUTESIEGEL-
KAMPAGNE wird fortgesetzt

TV-Spots laufen wieder

Von Mitte Janner bis Ende Februar lief der zweite Flight der TV-Kampagne.
In diesem Zeitraum wurden 576 Ausstrahlungen des Fleisch- und 665 Aus-
strahlungen des Milchspots gebucht. Die Spots wurden von produktspezi-
fischen Printinseraten begleitet. Die Printanzeigen wurden im Janner vom
Focus Institut getestet. Sie erreichten Platz 2 unter den werbestdrksten
Sujets. Eine ebenso gute Platzierung errangen die TV-Spots. Bewertet wur-
den die Faktoren Recognition, Gefalligkeit, Glaubwdirdigkeit und Marken-
pragnanz. In der Kategorie ,sympathisch” schaffte es der AMA-Spot sogar
zum Imagesieger. Um weitere Impulse am Markt zu setzen, startet nach
Ostern die zweite Welle dieser sehr erfolgreichen TV-Kampagne fiirs AMA-
Gitesiegel.

b2b-Bereich auf der Website

Der Relaunch unserer Website beinhaltete unter anderem die Trennung
in Inhalte fir Konsumenten und Teilnehmer. Der b2b-Bereich wurde zu
Jahresende fertiggestellt. Nun finden die User mit wenigen Schritten die
Inhalte zu allen AMA-Gite- und Qualitatsrichtlinien. Die b2b-Startseite
sowie die Inhalte Uiber pastus sind bereits in englischer Sprache vorhanden.
Weitere Seiten in Englisch werden folgen.

AMA-Forum 2020

Das AMA-Forum 2020 beschaftigte sich Ende November mit der Entste-
hung von und mit Strategien gegen Verschwdrungstheorien. Die Schllisse
fur die Land- und Lebensmittelwirtschaft: Es fiihrt kein Weg an glaubwiir-
diger Information vorbei, auch wenn die Absender dabei viel Geduld und
Einflihlungsvermdgen brauchen und nicht alle Interventionen erfolgreich
sein werden. AuBerdem erzdhlten Kolleginnen und Kollegen aus ihrem
Arbeitsalltag wahrend der letzten, sehr herausfordernden Monate. 381 Zu-
seher waren an ihren Bildschirmen online dabei, an die dreiBig inhaltliche
Fragen wurden schriftlich gestellt. Das AMA-Forum sowie die Beantwor-
tung der Fragen stehen frei verfiigbar auf der AMA-Website.

ICH SCHAU AUF

nachvollziehbare
Herkunft =

-

kontrollierte Halturng

Qualitéitskontrollen §#
und Reifevorschriften

WEIL ICH AUFS
AMA-GUTESIEGEL SCHAU.

ofte Qug)>
AusTriM

Wer beim Einkauf von Rindfleisch aufs AMA-Giitesiegel schaut, schaut auf mehr. Auf
die nachvollziehbare Herkunft der Tiere. Darauf, dass sie ordnungsgemaf gehalten
wurden und gepriiftes, hochwertiges Futter bekommen, auf Qualititskontrollen und
Reifevorschriften beim Fleisch. So sind Zartheit und einzigartiger Geschmack garantiert.

Ich schau auf amainfo.at

© Foto: AMA Marketing



Netzwerk Kulinarik:
Erfolgsgeschichte weiterschreiben

Im Frithjahr 2019 wurde das Netzwerk Kulinarik neu aufgestellt, das Gutesiegel AMA GENUSS
REGION im Sommer 2020 prasentiert. Es garantiert Gasten und Kunden die regionale
Herkunft und standardisierte Qualitat der Lebensmittel und frisch zubereitete Speisen in

der Gastronomie. 1.870 Betriebe nehmen bereits teil: 621 b3uerliche Direktvermarkter,

162 Lebensmittelmanufakturen und 1.087 Gastronomiebetriebe.

Vernetzung von Produzenten,
Gastronomen und Tourismus

Beim Auftakt der Landeskonferenzen prasentierte
das Netzwerk Kulinarik seine Arbeitsschwerpunkte
fur 2021. Wichtiger Schwerpunkt ist der weitere
Ausbau der digitalen Genuss-Landkarte www.ge-
nussregionen.at. Dort finden Konsumenten regio-
nale Spezialitdten, alle zertifizierten Betriebe und
kulinarische Erlebnisse. Die Plattform dient auch
der Vernetzung zwischen Produzenten, Gastrono-
men und Tourismus.

Dies soll sich auch in einer gemeinsamen Kampa-
gne zeigen. Unter dem Slogan ,Land der behutsa-
men Veredelung" werden die teilnehmenden Be-

triebe in den Regionen und ihre Spitzenleistungen
mit diversen MaBnahmen on- und offline vorge-
stellt. Und gemeinsam mit der Osterreich Werbung
ist eine ganzjahrige und weltweite Kommunikation
mit Contentwerbung und Medienkooperationen,
Newslettern und Social Media geplant.

Mit kostenlosen betriebsindividuellen Fotoshoo-
tings und Webinaren zum Thema ,Digitalisierung
und Innovationen” will das Netzwerk die Betriebe
auf ihrem Weg der Professionalisierung unterstiit-
zen. Darliber hinaus erhalten die teilnehmenden
Betriebe Werbemittel und kdnnen sich an Veran-
staltungen und an einem Genuss-Gutschein-Sys-
tem beteiligen.

Boom von
heimischen Lebensmitteln

Heimische, insbesondere regional erzeugte Lebens-
mittel haben wahrend der Corona-Krise flr zwei
Drittel der Konsumenten an Bedeutung gewonnen.
Einkaufskriterien, wie Aktionen oder glnstiger
Preis, nehmen hingegen eine untergeordnete Be-
deutung ein. Dies belegt eine aktuelle RollAMA-
Motivanalyse.

Wahrend des vergangenen Jahres kam es, aufgrund
der Corona-Pandemie und dem dadurch bedingten
Einbruch im AuBer-Hausverzehr, zu einer mengen-
und wertmaBigen Absatzsteigerung im Lebensmit-
teleinzelhandel von rund 8%. Die hdchsten Stei-
gerungsraten hatten Huhnerfleisch (+ 18%) und
Faschiertes (+ 11%) zu verzeichnen.

Im Vorjahr stieg im Lebensmittel-Einzelhandel der
mengenmaBige Absatz von Rind- und Kalbfleisch
um knapp 7% an. Speziell im 2. Quartal, also wah-
rend des 1. Lockdowns, wurde von den Haushalten
aufgrund des eingeschrankten AuBer-Haus-Ver-
zehrs knapp um ein Viertel mehr Rindfleisch ein-
gekauft. Im 3. Quartal dnderte sich die Situation
dramatisch, es wurde sogar weniger eingekauft als
im Jahr zuvor. Aufgrund des niedrigen Verkaufs-
Preisniveaus kam es im Vorjahr zu einem Umsatz-
plus von gut 5% gegeniber 2019.

Regionale Produkte haben

b

Welche der fol,

kriterien und Ang,

gleichgeblieben, welche haben an Bedeutung verloren?
m Bedeutung gewonnen

Regionale Produkte
Osterreichische Herkunft

Frische

Produkte direkt vom Bauern

Hohe Qualitit

Tierwohl (beim Einkauf tierischer Produkte)
Nachhaltig erzeugte Produkte

Genaue Kennzeichnung der Inhaltsstoffe

rind gewinnt 03|21
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Regionsstammtische zum
personlichen Austausch

Sofern es Corona-MaBnahmen zulassen, werden
ab April Regionsstammtische in allen Bundeslan-
dern abgehalten. Dort wird das Arbeitsprogramm
fur 2021 vorgestellt, aber vor allem werden Ideen
ausgetauscht und Inputs von den Teilnehmern und
Organisationen mitgenommen.

Mehr Infos unter:

genussregionen.at Al

GENUSS

REGION

an Bedeutung gewonnen

haben fiir Sie in den letzten Jahren an Bedeutung gewonnen, welche sind

Gleich geblieben Bedeutung verloren

Bio-Produkte 8
Gentechnikfreie Produkte 7
Aktionen 6
Gute Erreichbarkeit des Geschafts 4
Gunstiger Preis 1
e Angaben in %, n=1.970, Top Zuordnungen @ mg
Quelle: RollAMA Motivanalyse November 2020 / AMA-Marketing i
Marktentwicklung Fleisch inkl. Gefliigel
Lebensmitteleinzelhandel
Menge %-Veranderung gga VIP Wert %-Veranderung ggi VP
1 Quartal 2 Quartal 3 Quartal 4. Quartal | 1.Quartal 2 Quartal 3. Quartal 4. Quartal
2020 2020 2020 2020 2020 2020 2020 2020
Fleisch inkl. Gefligel 48 16,6 03 9,7 93 216 22 9.6
Schweinefleisch 82 | 68 0.2 65 33 153 53 9.2
Rind- und Kalbfleisch 29 20 49 | 63 34 193 52 | 45
Hihnerfleisch 135 286 94 20,6 11,2 315 8,2 19,0
Putenfleisch 61 136 83 | 0,3 83 159 81| 0,7
Fleisch faschiert 14,4 244 51 I 10,6 284 37,7 23 137
Vorbereitetes Fleisch 33 10,2 2,8 198 10,2 16,2 55 15,7

RollAMA

@ RollAMA/AMA Marketing,

KeyQuest
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Der natiirliche Mehrwert

ActiProt®, ein hochwertiges Eiweilfuttermittel,

ist die beste gentechnikfreie Eiweillalternative aus
Osterreichischer Produktion. Aufgrund des hohen
Proteingehalts von iliber 28 % und des vorteilhaften
Energiegehalts kann ActiProt® als Futtermittel nicht
nur fiir Rinder sondern fiir alle Nutztierarten
verwendet werden.

Bei weiteren Fragen kontaktieren Sie bitte
feed@agrana.com
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